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Piedstaveni spoleénosti — kdo jsme e AN H Y

Délame svét lepSim mistem pomoci vzdélavani

« Jsme konzultacni spoleCnost, specializujeme se narozvoj obchodu a managementu.

 Mame vice jak 25-leté zkuSenosti, mezinarodni kvalitni know-how a opakované uspésné vysledky.

» Spolupracujeme s Universitou v Oxfordu.

« Od roku 2005 jsme zrealizovali 400 mio K¢ obrat v konzultaénich sluzbach a nasbirali vice nez 400 zakazniku.

« Zaméstnavame pres 170 osob, rocné proskolime zhruba 50 tisic lidi.

www.palatinum.cz
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Nase mise e el

Kde plisobime:

« V Ceské Republice, v Praze

Co délame:
+ Pomahame s rozvojem Sales Managementu a Managementu

« Pomahame s rozvojem obchodu

Jak pracujeme?

* Oteviené tréninky pro jednotlivce

* Interni tréninky pro skupiny

*  Workshopy na miru

» Oxford Koucovani pro jednotlivce i skupiny

* Méreni kompetenci pfed a po projektu

www.palatinum.cz
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Kdo jsou nasi klienti

« Spolecnosti, které neprodavaji jen cenou, ale chtéji se udrzet na Spi¢ce ve svém oboru.

« Firmy a lidé, ktefi jsou ambicidzni, ktefi véfi, ze se lze zlepSit a ze ma smysl se o0 to pokouset.

« Lidé tvorivi, hravi, ktefi radi zkousi nové cesty. Neboji se udélat chyby a hledaji kudy se dal rozvijet.

www.palatinum.cz
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Nasi klienti PALATINUM

M ORE TH AWM S AL ES

Proc€ si nas klienti vybiraji? Kdy nas klienti nejcastéji oslovuji? Kdyz:
« Aktiva a obrat 250 mio — vykazy, obrovska sila, zkuSenost, » FeSi problém nebo hledaji pfilezitost
stabilita

» potirebuji nafouknout externi kapacitu

« Zahrani¢ni know-how, ne jen zkusenosti lektort — 2 za cenu 1 - . ] ]
« chtéji vyuzit externi expertizu

* Vice jak 1.000 zakaznika (zazili jsme hodné situaci, nic nas
nepiekvapi ©)

« Specializace na sales a management

« Certifikovani lektofi a programy

» 80% nasich zakazniku se k nam opakované vraci
« Expertni analyzy, zdarma, na miru

* Oxfordska metoda prace

 Posun od vzdélavani k certifikacim.

www.palatinum.cz
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specialisté na sales a management
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Oteviené programy Interni - treninky, Mé&Feni pfed a po
. . koucovani, , . .
pro jednotlivce , tréninku / projektu
workshopy - na miru
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eShop a Dpath na pozice, MiniWebSurvey / dotazniky

www.palatinum.cz
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Rozvoj kompetenci - oteviené programy pro jednotlivce — development path FALATINUM

TH A M S AL ES

+ Jsou standardem - 2x ro€né (deset lidi / stejné pozice z riznych firem u jednoho stolu, na stejné téma).

+ Jsou dopliikem internich tréninkad.

« Kazdy pracovnik (novacek, povyseny, s potfebou osvézeni a nebo na opravu vykonu) by mél jit na otevieny program, kde:
* potka lidi z jinych nekonkurencnich firem
« ziska kvalitni standardni obsah.

* Pfipravime Vam vzdelavaci plan — ja za Vas pracuji, Vy dopliujete, rozhodujete .

D AV A Pl AN RO O A A J-D OP PA pro spoleéno Da 2022
INTERNi PROGRAMY OTEVRENE PROGRAMY
- Pokroéilé prodejni
Interni trénink / workshop Sity . . techniky pro . . . . Specializova
PALATINUM . P Sity Sales Universita va Sales Management University Management University p
H A N . na miru zkuSené ne programy
obchodniky
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www.palatinum.cz
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15 expertnich oblasti

Prodejni tym

Akvizice

Prodejni organizace

Key Account Management

‘ Specialisté na sales a management \ Solution and Consultative Selling
Sales management

o Management

Uvadéni novych pracovniktl do praxe
Restart neplniciho prodejniho tymu
.................. Upgrade prodejniho tymu
Novinky a trendy Priprava na kampané

ze svéta vzdélavani

TED NA JEDNOM MISTE

Strategie pro top management
Leadership pro top management
Zvyseni vykonu managerského tymu
Talent management

www.palatinum.cz
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Zakladni otazky, abychom prosli je to, co Vas zajima At i

1.
2.
3.
4.
5.

Shrnuti a ted’ pojdme spole¢né do hloubky ©

Véfrite, ze rozvoj lidi ma smysl?

VéfFite, Ze individualni rozvoj pomoci otevienych programu ma smysl|?
Véfrite, ze interni (skupinovy) rozvoj na miru ma smysl?

Véfite, Ze ma cenu méfit pfinos rozvoje - pfed a po tréninku?

Vite, jaké oblasti rozvijet ¢i méfit - nebo je muzeme pomoci urdit?

www.palatinum.cz
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Tamara Sindelarova
Partner

Mobile: +420 736 532 785
Email: sindelarova@palatinumcampus.cz

Pro konkrétni nabidku nam zavolejte nebo napiste.

www.palatinum.cz
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